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“Belgische markt biedt
nog veel groeipotentieel”

Kant-en-klare houtbouwpakketten zetten Carpentier sterker op de kaart

Investeren in tijden van crisis getuigt van visie. Ook bij Carpentier
huldigen ze die filosofie. De houtleverancier zet de ambitie om nog
verder uit te groeien tot een verticaal geintegreerd bedrijf kracht bij

met een nieuwe service. Sinds kort biedt het aan aannemers kant-en-
klare pakketten voor houtskeletbouw aan. Daarvoor installeerde het

recent een gloednieuwe machine.

Carpentier was oorspronkelijk een
traditionele houthandel, drogerij en
zagerij voor Europees eiken-, Ameri-
kaans en tropisch hardhout. Vanaf 2007
koos het bewust om enkel te werken met
ecologisch verantwoorde houtsoorten
en niet meer met tropisch hardhout.
Het gamma werd wel uitgebreid met
thermisch behandeld hout. "We leveren
aan vaklui, die we zoveel mogelijk zorgen
uit handen willen nemen,” aldus Kristof
Carpentier. "Met slimme systemen zoals
QuickClip® (voor onzichtbare en snelle
montage) en ecologische houtsoorten
bieden we oplossingen voor gevelbekle-
ding, terrassen, plafond- en wandbekle-
ding, enzovoort. Via ‘Concepts’ (afge-
werkte constructies in kant-en-klare
kits) bieden we ook praktische systemen
voor houten poorten, houten zonwerin-
gen en bijgebouwen.”

Met de kits voor complete houtskelet-
bouw gaat het bedrijf nu nog een stapje
verder. “"De investering in een gloed-
nieuwe machine voor geautomatiseerde
productie van prefabelementen biedt de
mogelijkheid volledige bouwpakketten te
ontwerpen en te produceren voor aanne-
mers, schrijnwerkers, houtskeletbouwers

“Met deze bouwpakketten

kunnen aannemers,
schrijnwerkers,
houtskeletbouwers en
dakwerkers veel tijd en
houtafval besparen.”

—— Kristof Carpentier

en dakwerkers. Daardoor kunnen ze op
de werf veel tijd en houtafval besparen.”
De ontwerpen daarvoor gebeuren in een
zelf ontwikkelde app, één van de illustra-
ties van de forse investeringen in digita-
lisering. "De app laat toe om gebouwen
instant uit te tekenen, te renderen en in
virtual reality voor te stellen. Er wordt
ook automatisch een prijs berekend. De
app beschikt over een basisintelligentie
inzake stabiliteit en gaat zelf houtsec-
ties voorstellen. Ook op gebied van EPB
berekent de app de te gebruiken isola-
tiematerialen. De tekeningen worden
doorgestuurd naar en geimporteerd in
een wereldwijd unieke CAD-software,
waar ze nog worden aangepast volgens
de stabiliteitsberekeningen van de inge-

nieur, om dan naar de CNC-machines te
worden doorgestuurd.”’

Ecologisch bouwen

Nu al merken ze bij het bedrijf veel
interesse voor deze nieuwe aanpak. “In
Nederland zit houtskeletbouw al serieus
in de lift. Nadat onze verkopers ook in
eigen land al architecten over deze aan-
pak hebben ingelicht, geloven we rots-
vast dat ook veel Belgische bouwheren
en aannemers op die kar zullen springen,
onder meer omdat het betere mogelijk-
heden biedt om ecologisch te bouwen.”
Deze nieuwe service sluit naadloos aan
bij de ambitie van Carpentier om uit te
groeien tot een verticaal geintegreerd
bedrijf. “We hebben intussen al een
nieuwe magazijnier en een technisch
tekenaar aangeworven en zoeken nog
naar extra mensen’, besluit Stefan
Vanderstichele (echtgenoot van Heidi
Carpentier). Bij het familiebedrijf werken
nu circa 35 mensen.
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